PROGRAMA
PAST PRESIDENTES

ACTIVACION DE LIDERES DE OPINION: CURSOS BOUTIQUE CON
IMPACTO ACADEMICO.
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EL DESAFIO DEL LIDERAZGO

POST - INSTITUCIONAL

Tras culminar una gestion exitosa como lideres de
sociedades meéedicas, los profesionales mantienen su activo
mMas valioso: un alto potencial académico y capacidad de
convocatoria.

PUNTO DE QUIEBRE

Sin embargo, a menudo se pierde la estructura operativa
necesaria para ejecutar nuevos proyectos.

Usted posee el know-how y el liderazgo. Lo que falta es el soporte logistico
para sequir monetizando sw experiencio sin carga operativa.



Su Intelecto,

nuestra infraestructura.

LIDER DE OPINION

Estadndares Profesionales

Calidad audiovisual y académica
de primer nivel.

INFRAESTRUCTURA
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INFRAESTRUCTURA

Cero Carga Operativa

Nosotros gestionamos la
logistica; usted dirige la medicina.
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CURSO BOUTIQUE
EXITOSO

Monetizacion Directa

Convierta su influencia en
ingresos tangibles.




Opcion 1: Curso Digital (Online)

Alcance global, formato 100% virtual

Un programa educativo dirigido academicamente por
usted, ejecutado tecnholégicamente por nosotros.

Estandares . . o - o
. Identidad Visual Difusion Produccidén Plataforma y Gestién
Profesionales




1. Diseno y Concepto ACADEMICO

Visuadl

 ldentidad de Marca: Desarrollo de una linea grdfica base
exclusiva para su curso.

Ac A D E M IC o « Adaptacion Profesional: Estdndares del Centro de

Convenciones Digital de Grupo Milenium.
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académico donde usted mantiene

Curso Boutique
Médico
« 3 horas de asesoria. | i et i s s U

FRHCS PETEONGTIDEIS con sepecialias moomicinoas. INtromnts bt
ity s praticios ¥ Ar chigics para plevor Ly prictica
régsten modics & um Al JUpariGe,

E=n
L

la direccion absoluta del contenido. S

S{ERELAL L R S

LLLLLLLLLLLL

e



2 Estrategia de Difusion
y Convocatoria

Activacion comercial un mes previo

al evento.

SOCIAL MEDIA

8 publicaciones orgdnicas
disenadas para Facebook e

Instagram en las redes del cliente. 2 \ N ' "
g .' fl % " ]
Campana de 3 a 4 envios directos ’ L

de mailing segmentado. Si&==" Base de Datos de Médicos g

Grupo Milenium




Produccion Técnica y Gestion

*de Pagos

Especificaciones Técnicas -, N

e Formato de Grabacion: Hasta 5 horas de
contenido grabado profesionalmente +
Hasta 2 horas de interaccibn en vivo con
alumnos.

e Transmision: Configuracién técnica
completa y asesoria en disefio de [——>
diapositivas para streaming.
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Especificaciones Técnicas - \

* Pasarela de Pagos: Integrada a cuentas de

e Gestion Integral: Inscripciones vy ) Grupo Milenium (sin costo extra).

accesos gestionados por Grupo Milenium.
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Nota: Opcion de usar cuenta de terceros disponible

(costo adicional: USD 150 o equivalente en soles).



INVERSION: OPCION DIGITAL

/ \ Q Disefio y Branding

® Campana de Marketing (Mailing

S/ 3,990 + |GV a 9k contactos

(ngo UniCQ) Q Produccion y Streaming (7 horas
totales)

\ / Q Plataforma de cobros

ROI CONTEXT:

Una inversion unica para un activo digital que puede generar inscripciones
limitadas.

Costo basado en el detalle ofrecido. Para beneficios adicionales, por favor, solicitar informacion a la empresa.



Combine la exclusividad de un evento presencial con la
escalabilidad de un producto digital.




Gestion Operativa
Presencial

FORMATOS DISPONIBLES

« Dos tardes completas

« Un dia completo (All Day Course)

« Aforo estimado: 40 a 100
participantes.

Nota importante: La inversion no incluye el
costo de alquiler de la sala o alimentacion, pero
si sugerimos algunos lugares de acuerdo al
trabajo previo realizado en ellos.*

LOGISTICA INCLUIDA

« Staff: 1 persona para registro/acreditacion + 1 persona
para soporte en sala.

. Audiovisual: Sonido y proyeccién bdsicos.

« Coordinacion: Gestién integral de la sala.




EL CICLO DE VALOR EXTENDIDO

Registro Completo: Grabacidn profesional de todo el

curso presencial.

Propiedad del Contenido: Entrega del material digital al
medico

Grabacion Profesional

Venta Futura: Publicacion posterior en la plataforma de
Grupo Milenium.

Evento Presencial

MARKETING CONTINUITY:

Se aplica exactamente el mismo esquema de

promocioén que la Opcidn 1 (Redes + Mailing).




INVERSION: OPCION HIBRIDA

Base Digital: S/ 3,990

S/ 5,990 + IGV Componente Presencial:

~S/ 2,000 adicionales
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& Todo el despliegue digital y marketing.

Q Personal en sitio, registro y audiovisuales.

& Grabacion del evento para comercializacion posterior.

Marketing Continuity: Se aplica exactamente el mismo esquema
de promocion que la Opcidn 1 (Redes + Mailing).

Costo basado en el detalle ofrecido. Para beneficios adicionales, por favor, solicitar informacion a la empresa.



Comparativo de Soluciones

Opcidn 1: Digital Opcidén 2: Hibrido

Caracteristica

(S/ 3.990) (S/ 5,990)

Académico/Diseno

Marketing (Base 9k)

Transmision Online

Plataforma de Cobros

Gestion en Sitio (Staff/AV)

Grabacion de Evento
en Vivo




- — .

: ; :ll- w4 = - F. -l H: ™ . ﬁ'ﬁ 4k
b e Thia e s UE e
an'.'}. b : [ 1
-\-..\l i a =y A-. :-’l_ ]
5 __H\.‘ 5 .
f 1# % R < g -
I = E
E—— L

EL RESPALDO DE GRUPO MILENIUM

Infraestructura Aprobada Aliado Estratégico Calidad Garantizada

Operamos el Centro de Convenciones No somos solo proveedores; somos socios Procesos estandarizados que protegen su
Digital, garantizando estabilidad y alcance. en la extension de su legado profesional. imagen publica en cada interaccion.



Active su legado hoy
Estamos listos para operacionalizar su

proxXximo curso academico.

~fOUM

Transforme su conocimiento en un
activo permanente.




